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Perfil

DIMIENTO JUVENIL

GINO ROSSI

DECLARA GUERRA
A LOS ACAROS

Hace unos siete meses, Gino, de 22 afios, constituyd
la compafiia con cuatro amigos de la infancia

25 diilares puede costar la
' limpleza de un colchdn; una

a rmotivacion de la Lini-
Lversudad del Pacifico fis
suficiente para estimular
a (Gino Rossi, de 22 anos, para
empezar su propia empresa.
Hace siete meses, con la
ayuda de cuatro amigos de la
mfancia, el joven constituyo
una comparia dedicada a la
limpieza de colchones a do-
micilio.
“Muchos hogares tienen, al
menos, dos o tres

alfombra; entre 520 y 530

chon en diciernibre de 2009 v,
hasta la fecha, ha recomen-
dado a dos clientes.

Ademas, Colchon Clean Ex-
press se promocicna en las
redes sociales de Internet;
proximamente tendrd una

pagina web y es-

colchongs y la NEEEEEEEERINEENE o100 llegar a
mayoria de ellos  Actualmente  clientes jovenes a

nunca han sido tienen 170 través de Face-
desinfectados”, : e book
dice el estudiante clientes fl]QS, Sin  embargo,

|
de octavo semes- entre los que sé ynodelos puntos
tre de la carrera  cuentan hoteles, mas importantes

de Ingenieria Co- personas de la empresa
mercial, son los precios
Por ello, con la nat_urales y La limpieza de un
ayuda de su pa- firmas colchon — puede

dre, Marcelino capitalinas costar hasta $26 v

Rossi, Gine ad-

quirio maquma-

ria para empezar Colcmu
Clean Express. la empresa
utiliza tecnologia de Alema-
nia, EEUU vy la India.

Actualmente, la empresa
cuenta con 170 clientes, entre
los que figuran los hoteles
Howard Johnson y Quito.

La clave del éxito son las
formas de promocion del ne-
gocio. “Nosotros no espera-
mos que el cliente venga, sino
gue vamos hacia él; por eso
na tenemos instalaciones
grandes”, afade el propie-
tario de Coichon.

Rossi y sus companeros rea-
lizan visitas a domicilio para
mostrar  gratuitamente las
bondades del servicic. “Si el
cliente queda satisfechao, pro-
cedemos a efectuar la lim-
pieza total, de acuerdo a cada
presupuesto”, indica uno de
sus colaboradores.

Segin los datos de Rossi
ocho de cada 10 personas
opta por la limpieza total.

Asimismo, un cliente satis-
fecho los refiere a nuevos
usuarios. Carmita de Calde-
ron utilizd el servicio de Col-

tarda 15 minutos;

los equipos con

que trabajan cuestan entre $2
000y $3 000.

Otra de las razones por las

que la lista de clientes crece

continuamente es la amplia-

ESTUDIANTES

uwm
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ROSSI rursa &l ootavn
ssmeste oe Inpenieia
Cormencial en & Unhersidad
del Pacifico

LA EMPRESA s&
Promociona en las redes
tendd ura paging web.

LOS JOVENES reaiizan
wisitas a domicilio, para
mstrar gatultarmente s
hendades del servicia

cion del servicio.
“Ahora también
limpiamos  mue-
bles, alfombras y
tapetes”,  mani-
fiesta Ginc Rossi
Limpiar una al-
fornbra  cuesta
entre $20 v $30,
mientras que el
valor del trabajo
en muebles de
sala va de $60 a
$100. Desde lue-
go, los jovenes
EMPresarios
pueden realizar
un descuento por
el paquete com-
pleto

Rossi espera ser
el ejemnplo para
sus dos hermanos
menores, asi co-
MO Para sus Cor-
paneros de la uni-
versidad. (JMF)

. Noso-
tros no
esperamos
que el cliente

venga, sino que va-
mos hacia él, por eso
no tenemos instala-
ciones grandes’

GINO ROSSI, gerente

. El servicio me
parecio muy
. profesional y
eficiente, por
esa razon lo he re-
comendado a otras
dos personas’
CARMITA CALDERON, clienta

GINO ROSSI monto la
companiia Colchon Clean I
Express, dedicada a
prestar servicios de
limpieza de colchones,
muables, alfombras, en
hogares. rFoTo: MRHOY




